Comment trouver une idée de business qui marche en Algérie

Pourquoi c’est important

Avoir une bonne idée, c’est la base. Mais une idée rentable, c’est encore mieux.
En Algérie, beaucoup veulent entreprendre mais ne savent pas par ol commencer ni dans quoi se lancer.

Ce qu’il faut comprendre

1. Une bonne idée répond a un besoin.
Regarde autour de toi : qu’est-ce qui manque dans ton quartier, ta ville, ton domaine ?
Un probléme = une opportunité de business.

2. Observe ce qui marche ailleurs.
Inspire-toi des modeles simples : livraison, service a domicile, réparation, produits locaux... puis
adapte-les a la réalité algérienne.

3. Pense “local avant tout”.
Ce qui marche a Alger n’est pas forcément viable a Béchar ou Annaba.
Cherche un marché précis avant de penser a “tout le pays”.

4. Teste ton idée sur le terrain.
Parle a 10 personnes : “Seriez-vous prét a payer pour ¢a ?”.
Si 7 te disent oui, tu tiens peut-étre quelque chose.

5. Suis les tendances.
Ecoute les besoins des jeunes, les nouvelles technologies, la demande en produits naturels, les
services a la personne.
L'Algérie bouge vite, sois a I'écoute.

Les erreurs a éviter
e Vouloir copier sans adapter.
e Penser qu’il faut beaucoup d’argent pour commencer.
o Attendre “I'idée parfaite” avant d’agir.

e Lancer un projet sans vérifier la demande.

Le conseil de I'expert

Une idée ne vaut rien sans exécution.
Le secret n’est pas d’avoir “la bonne idée”, mais d’étre le bon entrepreneur au bon moment.
Passe a l'action, teste petit, ajuste vite.
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Ressource utile
¢ Plateforme de I'entrepreneuriat : www.aapi.dz

e Communauté : Entreprendre DZ — Le réseau des porteurs de projets algériens
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